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Organisation de la formation :

Conditions d’admission :

Emplois visés :

Objectifs :

Modules de la formation

Connaitre les produits et les services proposés à la vente
Être capable de répondre aux besoins de vos clients professionnels et particuliers
Maitriser votre logiciel professionnel interne (ERP)
Maitriser les outils digitaux (logiciel, Application vidéo, image...)
Maitriser toutes les techniques et étapes de la vente
Assurer la tenue du point de vente
Assurer la mise en place des animations commerciales
Assurer la gestion et l'optimisation des stocks

Être titulaire d'un diplôme ou d'une
certification de niveau 4 (BAC/ BAC
PRO)ou supérieur de niveau 5
(exemple : BTS / DUT)

 Être en poste dans une entreprise du
secteur agricole, espaces verts et TP,
vouloir se former au métier de
vendeur Pièces Techniques par le biais
du contrat PRO (contrat permettant
d'acquérir une qualification et de
favoriser l'insertion ou la réinsertion
professionnelle)

Evaluation et accompagnement
individuel
Validation du titre professionnel par un
jury composé de professionnels

Référentiel modulaire (4 blocs de
compétences)

Bloc 1- Connaissance Technique et
Recherche technique
Bloc 2 - Gestion et Optimisation des
stocks
Bloc 3 - Vente technique (Les étapes de
la vente)
Bloc 4- Animation Commerciale et
Merchandising

Vendeur Pièces Techniques (magasin
et/ou itinérant)
Responsable Pièces Techniques;
Technicien Gestionnaire des stocks ;
Vendeur Magasinier - Vendeur Comptoir
- Vendeur Libre-service - Vendeur
Polyvalent

Certificat de Qualification Professionnelle
Vendeur Gestionnaire de Pièces Techniques

Contrat
Professionnalisation
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